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Пресс-релиз
«Брикфорд» намерен бороться с фальсификатом на рынке строительной керамики 
18 февраля 2009 г., Москва – Руководство компании «Брикфорд» считает необходимым обнародовать информацию об участившихся в России фактах фальсификаций на рынке строительной керамики из Европы. 
Во время рецессии множество небольших европейских производителей строительных материалов, в том числе керамического кирпича и керамической черепицы, оказались на грани банкротства.
«Россия – идеальная площадка, на которой терпящие крах компании могут попытаться оттянуть свою кончину, - говорит Илья Бочаров, генеральный директор «Брикфорда». – В России можно не только демпинговать, но и сбывать свою продукцию под чужими «раскрученными» брендами. В Европе подобные деяния уголовно наказуемы. Европейское законодательство стоит на защите рынка. Там невозможно представить ситуацию, когда оказавшийся на грани выживания производитель обрушивает рынок и утягивает за собой конкурентов».
Компания «Брикфорд» располагает информацией о том, что в ряде регионов под видом кирпича бельгийского концерна Vandersanden реализуется уцененная продукция компании Heylen Bricks. Это небольшое предприятие, печи на котором погашены, иначе говоря, производство на Heylen Bricks полностью остановлено. 

Компания «Брикфорд» уполномочена руководством концерна Vandersanden предпринять меры для противодействия попыткам ввести в заблуждение отечественного потребителя, которые подрывают деловую репутацию концерна. Кроме того, эти действия подрывают доверие к импортерам импортного кирпича в целом.
«Это ситуация сродни ситуации с машинами-утопленниками из той же Европы, которые заполняют наш рынок после каждого наводнения в Германии и других странах, - говорит Илья Бочаров. – Потребитель, на первый взгляд, получает выгодное предложение. На самом деле, он приобретает множество проблем, которые дадут знать о себе со временем. В случае с кирпичом экономия может обернуться неразрешимыми проблемами. Во-первых, распродаются остатки кирпича. Соответственно, покупатель, сделав стопроцентную предоплату, может получить кирпич из разных партий, который будет отличаться по цвету. Во-вторых, предварительный заказ может оказаться неточным. Обычно так и бывает. Через несколько месяцев придется докупать кирпич. Но Heylen Bricks стоит. И даже если и будет запущен, то будущий кирпич будет совсем не таким, как нынешний. И еще. Мы располагаем сведениями, что некоторые из российских компаний, через которых реализуется этот товар, доставляют его по железной дороге. Это дешевле. Однако это чревато тем, что клиент получит кирпич, мягко говоря, не совсем того вида, какого ему хотелось бы». 
Руководство компании «Брикфорд» выступает за открытость и ответственность перед потребителем. Мы намерены отставить интересы наших европейских партнеров и наших клиентов, в том числе в судебном порядке. 
Брикфорд – братство каменщиков.  http://www.brickford.ru/
«Брикфорд / Brickford» - ведущий импортер элитной строительной керамики из Западной Европы, контролирующий не менее 60% рынка  элитной стройкерамики. 19 лет на рынке. 12 представительств в регионах России. Брикфорд представляет марки: ROEBEN, CRH, Quick-mix, VANDERSANDEN, KORAMIC, A.K.A,  а также KERAKAM (Самара) и RAUF (Cанкт-Петербург). 
Телефон пресс-службы «Брикфорд»: +7 (495) 981-48-28, 981-48-30
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